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Presentation & Pitching Skill 
 
ระยะเวลาอบรม 1 วัน 

 
หลกัการและเหตผุล 

 

การอบรมเชงิปฏบัิตกิารนี้...ผูเ้รยีนจะไดเ้รยีนรูแ้ละฝึกทักษะการน าเสนอ เนน้ที ่Verbal-Visual-Voice โดยเริม่ตน้จาการวเิคราะห์

ผูฟั้ง จนสามารถท าการน าเสนอไดอ้ยา่งมั่นใจ กระชบั ตรงประเด็น 
 

วตัถปุระสงค ์
 

▪ สรา้งความมั่นใจการน าเสนอ จากการปรับ mindset และสามารถน าเสนอในแบบของตนเองไดอ้ยา่งมั่นใจ 

▪ เขา้ใจรูปแบบการ Presentation ของตนเอง: จุดแข็ง & จุดออ่น 

▪ วเิคราะห ์เขา้ใจผูฟั้ง และสรา้งความประทับใจในการน าเสนอ 

▪ เรยีนรูก้ระบวนการ และกลยทุธใ์นการน าเสนอใหไ้ดร้ับความสนใจดว้ยเทคนคิ Story Telling และ Business Cases 

▪ เรยีนรู ้เตรยีมเนื้อหา และฝึกทักษะเบือ้งตน้ในการน าเสนอทีช่ัดเจน กระชับ ตรงประเด็นและเขา้ใจง่ายเหมาะสมกับ

เวลา 

▪ ฝึกทักษะในการตอบค าถามและการแกไ้ขปัญหาเฉพาะหนา้ 
 

รายละเอยีดหลกัสูตร 

 

Time Workshop Activity / Key Learning 

09.00-10.30 กจิกรรมแนะน าตวัเอง: (ผลัดการน าเสนอ และบันทกึคลปิวดิโีอ) ร่วมอภปิราย ความทา้ทาย และความ

คาดหวังในการน าเสนอ 

Inside-out Presentation Mindset: การท างานของสมอง vs Presentation Mindset 

Your Presentation Profile: รูปแบบการน าเสนอทีค่ณุชอบใช ้

10.45-12.00 ความส าคญัของ 3V: Visual, Voice, Verbal 

1. การเตรยีมขอ้มูลเพือ่นการน าเสนอ (Verbal) 

▪ FOLLOW Model ส าหรับการเตรยีมเนื้อหา 

▪ การคดิและเขยีน Story Board ส าหรับน าเสนอ 

2. บคุลกิภาพ ทา่ทางในการน าเสนอ (Visual) 

▪ การแตง่กาย 

▪ ทา่ทาง การน่ัง การยนื การเดนิ การใชม้อื 

▪ การใชอุ้ปกรณ์ประกอบการน าเสนอ 

3. เสยีงในการน าเสนอ (Voice) 

▪ ฝึกการใชเ้สยีงดว้ยการอา่น (ความดัง-เบา การเนน้ค า และทา่ทางประกอบ) - กจิกรรมกลุม่ 

▪ ฝึกการน าเสนอ “การเชือ่มโยงสไลด”์ 

▪ ฝึกการน าเสนอเมือ่มภีาพประกอบ กราฟ และแผนภมูติ่าง ๆ 

13.00-14.30 การน าเสนอดว้ย Business Case 

▪ Business Case เพือ่การน าเสนอคอือะไร? 

▪ องคป์ระกอบของ ’Your Business Case’ 

▪ สรา้ง Business Case เพือ่การน าเสนอ 

▪ น าเสนอ Your Business Case:รอบที ่1 

▪ Feedback 

14.45-17.00 เทคนคิการรบัมอืกบัผูฟ้ังและการจดัการค าถาม 

▪ ฝึกทักษะการฟังและการจับประเด็น 

▪ ฝึกการรับมอืผูฟั้ง 5 ประเภท 

▪ วธิกีารจัดการค าถามของผูฟั้ง 

การน าเสนอดว้ย Business Case 

▪ น าเสนอ Your Business Case:รอบที ่2 

▪ Feedback 

 


