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Sales Management for Leader  
การบรหิารงานขายส าหรบัผูน้ า 
 
ระยะเวลา 1 วัน 

 

หลกัการและเหตผลุ   

 

 แมว้่า การขาย และการบรหิารจัดการทีมขาย เป็นเรื่องที่เกีย่วขอ้งกัน แต่มีความแตกต่างกันในหลายมติ ิบ่อยครัง้ที่นักขายที่มี

ยอดขายระดับสูง พอไดร้ับการเลือ่นต าแหน่งเป็นหัวหนา้ทีมขาย แลว้กลับสรา้งผลลัพธข์องทีม ไดไ้ม่มากเท่าที่ควร ซึง่อาจเกดิ

จากหลากหลายสาเหต ุ 

 

หลักสูตร Sales Management for Leader ไดร้วบรวมมุมมอง ทักษะ วธิีการ และเครื่องมือต่างๆ ส าหรับผูน้ าทีมขาย เพื่อให ้

สามารถน าไปปรับใช ้ดแูลทมี และเพิม่ยอดขายของทมี ไดอ้ยา่งทวคีณู  

 

หลักสตูรนี้ ไม่จ ากัดเพยีงหัวหนา้ทมีขายเท่านัน้ ยังรวมไปถงึ ตัวนักขายเองทีม่คีวามเป็นผูน้ า มคีวามปรารถนาท างานอย่างมรีะบบ 

และสรา้งยอดขายเตบิโตไดใ้นระดับสงูอยา่งต่อเนื่อง ก็ยังเกดิประโยชนม์ากเชน่กัน 

 

วตัถปุระสงค ์  

 

▪ เพือ่ใหผู้เ้ขา้อบรม มทัีศนคตทิีด่ ีเขา้ใจระบบการจัดการการขายและทมีขาย 

▪ เพือ่ใหผู้เ้ขา้อบรม สามารถสรา้งยอดขายของทมีสงูขึน้ อยา่งเป็นระบบ 

▪ เพือ่ใหผู้เ้ขา้อบรม สามารถใชเ้ครือ่งมอื ทัง้แนวคดิ และเทคโนโลยยีคุใหม ่

▪ เพือ่ใหผู้เ้ขา้อบรม มองเห็นภาพรวมการท างานของทมีงาน ไดช้ดัเจน  

▪ เพือ่ใหผู้เ้ขา้อบรม วเิคราะหแ์กไ้ขปัจจัยการขายอยา่งตรงจุด ทวคีณูผลลัพธไ์ด ้

▪ เพือ่ใหผู้เ้ขา้อบรม สง่เสรมิการสรา้งพลังของทมีงาน ไดอ้ยา่งเต็มประสทิธภิาพ  

▪ เพือ่ใหท้มีงานขาย มยีอดขายเตบิโต มคีวามสขุ และมคีวามส าเร็จอยา่งย่ังยนื 

 

รายละเอยีดหลกัสูตร 

 

▪ หนา้ที,่ ความส าคัญ และทักษะของผูน้ าทมีขาย 

▪ เจาะลกึ กระบวนการสรา้งผลลัพธแ์บบยั่งยนื ดว้ย K.A.S.H. 

▪ เจาะลกึ เทคนคิการวเิคราะหก์ารขาย ดว้ย A.M.S 

▪ เจาะลกึ กระบวนการบรหิารทมีแบบทวคีณู ดว้ย R.T.M.S. 

▪ การสรา้งระบบจัดเก็บขอ้มลูการขาย และเครือ่งมอืวเิคราะหก์ารขาย 

▪ การตัง้เป้าหมาย และการวางแผนของทมี 

▪ การบรหิารจัดการเวลา Time Management 

▪ การจัดระบบการสือ่สารงาน และกจิกรรมตา่งๆ 

▪ เทคนคิการจัดประชมุ การฝึกอบรม และการใหค้ าปรกึษาทมีงาน  

 

รปูแบบการฝึกอบรม 

 

เนน้ผูเ้รียนเป็นศูนย์กลาง โดยเริม่ตน้ที่ความเขา้ใจ ระดับตัวบุคคล เรียนรูเ้ทคนิค และเครื่องมือการวเิคราะต่างๆ  ดว้ยความ

สนุกสนาน ผ่านการสือ่สารพูดคุย ระหว่างผูอ้บรม และวทิยากร รวมถงึ กจิกรรมฝึกจ าลองสถานการณ์ต่างๆ ฝึกไหวพรบิในการ

สือ่สาร และแกปั้ญหา ซึง่มสีอดแทรกในแตล่ะหัวขอ้ เพือ่ความเขา้ใจและสามารถน าไปประยุกตใ์ชไ้ดจ้รงิ 
 

ผูท้ ีเ่หมาะจะเขา้รบัการอบรม 
 

พนักงานขาย พนักงานปฏบัิตกิารผูเ้กีย่วขอ้ง และ หัวหนา้งาน 


